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Technische Produkte. Look and feel

Wo Sachlichkeit den Alltag prägt, ist es die Leiden-

schaft, die zu Neuem führt und dieses Neue begehrlich

macht. Doch ist die emotionale Seite von Technik und

Business ein scheues Reh und will verstanden sein. 

Die emotional gestützte Sachentscheidung steht

deshalb im Zentrum unserer Konzepte und Strategien.

Die klare Botschaft ist unser Credo für die industrielle

Marketingkommunikation.

Technik ist sinnlich. Unsere Bilder machen Produkte 

visuell fühlbar. Die Texte stehen für die Intelligenz der

Lösung. Für die nötige Reputation sorgt die Marke. 

Diese Überzeugung prägt unser Kommunikationsver-

ständnis für BtoB-Märkte. Unsere Kunden bestätigen die

Ergebnisse dieser Denkweise durch langjährige Treue.



Marketingkommunikation. Klare Positionen für komplexe Produkte

Wer Profis zum Handeln bewegen will, muss Vorteile

bieten. Wenn’s denn so einfach wäre. Denn der viel be-

schworene Kundennutzen ist meist noch komplexer

als das Produkt selbst. Deshalb ist für uns eine prä-

zise Produktpositionierung die strategische Grundlage

für eine zielgerichtete Marketingkommunikation.

Die Botschaft muss transparent, nachvollziehbar, 

im besten Sinn einfach und glaubhaft sein. 

Die Vielfalt der modernen Medienwelt bietet ideale

Voraussetzungen, um die relevanten Aspekte indivi-

duell und gezielt zu dosieren. Ganzheitlich und 

crossmedial zu denken, ist nicht Kür, sondern Pflicht.

Durch unser technisches Verständnis können wir die

Konzeption, den Text, die Produktion von Bildern 

und Medien als echte Full-Service-Leistung anbieten.
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Strategieentwicklung, kreative Konzeption und methodische
Umsetzung – die Vernetzung für innovative Projekte

Der besondere Vorteil der Vernetzung von ganzheit-

licher Beratung und kompakter Full-Service-Agentur

liegt in der eng geführten Umsetzung der Maßnahmen.

Doch auch für ein Auftragsverhältnis ohne Marketing-

aufgaben bieten wir beste Voraussetzungen zur Um-

setzung eines Briefings oder allgemeiner Zielvorgaben.

Generell ist der Zuschnitt unserer jeweiligen Leistung

und die Ausprägung der Schnittstellen zu unseren

Kunden individuell und bedarfsorientiert gestaltbar. 

Wir haben vernetzt, was nach unserer Überzeugung

zur effizienten Betreuung unserer Kunden auch zusam-

mengehört: ganzheitliche Beratung und Marketing-

kommunikation.

Mit strategisch, pragmatisch und integriert ausgerich-

tetem Marketingverständnis arbeiten wir für Unterneh-

men, die sich gezielt unterstützen lassen oder ganz

einfach den Blick von außen bevorzugen.

Für das Querdenken und für die Konzeptentwicklung

nutzen wir die Methode der Szenarientechnik. Diese

ermöglicht ein dynamisches Arbeiten mit Erfahrungen

und verifizierbaren Thesen, um mit Kunden gemein-

sam und zügig zu Ergebnissen zu kommen. 
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Unsere ganzheitliche Sicht der Dinge

Die Grafik zeigt unser Modell für integriertes Marketing

und für strategische Marketingkommunikation.

NETZT DENKEN UND HANDELN
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